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今日新乡·社区

本报讯（记者 崔敬）5月11日，记
者走进封丘县潘店镇白杨寺村保鲜
冷库内，村民们正忙着运输、整理和
包装新鲜蒜薹，一派繁忙的景象。一
座冷库成为提高农业产品附加值，拓
宽群众增收渠道，是实现“造血式”发
展的宝库。

冷库作为衔接农产品采收与运输
的“中转站”，可以为群众瓜果蔬菜的
贮存运输提供重大利好条件，对于提

高农民种植瓜果蔬菜积极性，提高农
产品经济价值具有重要意义。

为破解应季农副产品储存难、销
售难等瓶颈制约，延长农业产业链，提
高农业产品附加值，让农副产品销售
对接市场更有优势，白杨寺村积极争
取上级资金50万元，建设了一座容积
1000立方米的冷库对外租赁，用于保
鲜储存蒜薹、大蒜、洋葱、萝卜、葡萄等
蔬菜瓜果。

“冷库建成后，不仅解决了我们
村群众农产品保鲜、冷藏、储存等问
题，每年还可增加村集体收入 3 万
元，提供几十个就业岗位，实现了村
集体增收和群众致富的齐头并进。”
白杨寺村党支部书记、村委会主任谢
恒然介绍。

“在冷库里干活，一天能挣 100
多元，既能增加收入，又能照顾家。”
村民卢广枝感慨道。如今，这座冷库

还为村民提供了稳定的就业岗位，拓
宽了群众增收渠道，实现了“造血式”
发展。

“番茄妹”返乡创业记
□记者 刘志松

初夏时节，风和日丽。5月11日，
记者在原阳县路寨乡冯寨村蔬菜大棚
内，看到返乡创业的任雯雯（人称“番
茄妹”）正忙着采摘番茄。大棚内，满
目青翠，一个个青里透红的番茄像小
灯笼，随手摘下一个，口感酸中带甜，
甜中带酸，还是小时候的味道。

转眼之间，任雯雯返乡创业已经
一年整。11年前，她怀揣梦想离开家
乡，到广东闯天下。她先是在企业一
线当工人，后来做电商，凭着勤劳和智
慧，一路走来，做什么都是有声有色。
尤其是她研发的孕妇枕，一经上市就
非常火爆，曾经一度年收入达到100多
万元。

是什么原因让她放弃在广东年收

入百万元的事业，自讨苦吃，重新当农
民？

偶然一次，在家乡种植了30多年
番茄的父亲问她，能不能通过电商把
番茄推销出去？她想，现在做的孕妇
枕回购率低，需要不断发展新的客
户。家乡是农业大市，很多富有特色
的农副产品都可以通过电商销售，尤
其是番茄复购率应该很高，再说10年
来自己在外打拼，亏欠父母很多，回家
乡能够更多陪伴父母。

任雯雯说：“俺爹实在，30多年坚
持传统方法种植番茄，不施膨大剂，保
持小时候的味道。我重新回到家乡，
虽然有人笑话，更多的是鼓励。当我
把老味番茄当成信仰，相信，我不会让

粉丝们失望。”
父亲种植的沙瓤薄皮番茄在网上

销路不错，更坚定了她返乡创业的信
心。说干就干，任雯雯先后到北京、天
津、山东等地考察，学习番茄种植管理
技术。最后，通过对比，她引进既是水
果又是蔬菜的树莓番茄。为了保证番
茄的品质，她施农家肥、营养液，实行
精细化管理。

在任雯雯家的墙壁上，记者看到
贴着一张表，详细记录着番茄定植、授
粉、施肥等的时间。

一年来，任雯雯既要参与田间的
管理，还要拍摄视频、做网上推广。尤
其是近期，到了收获、销售旺季，她还
要处理订单、做售后服务。

近几天，她的微信朋友圈订单应
接不暇，客户不仅有郑州、漯河、新乡
等地，还有广东、浙江、山东等省份。
让她欣慰的是，收到她番茄的朋友品
尝后好评如潮。让她过意不去的是，
虽然临时雇了10多位乡亲帮助采摘，
10多亩番茄仍然供不应求，不少朋友
下了订单、交了钱不能及时收到货物。

任雯雯每天早上五点起床，直到
第二天凌晨一点才能睡觉。父亲心疼
地说：“孩子回来黑了，也瘦了。”

任雯雯说：“虽然每天很忙、很累，
但很充实。一切都刚开始，哪个环节
都不容出错。网络销售更要注重品质
和服务，一切不负责任都是自己砸自
己的牌子。”

回顾一年来的创业路，可谓酸甜

苦辣俱全。2023年冬天一场大雪，压
塌一个内有育好番茄苗的蔬菜大棚，
损失20万元。

纵使浮云遮蔽日，我亦拔剑破长
空。2023年10月，任雯雯在延津县城
开了一家川菜馆，交给朋友经营。今
年“五一”，她在延津县城最繁华的地
方开了一家手工甜品店，下一步准备
向周边县市区辐射。当下，她希望有
志同道合的朋友一起创业，共同致富，
助力乡村振兴。

熟悉任雯雯的人这样评价，她用
坚持普及种植农经，用行动述说天道
酬勤，用激情鼓励菜农，用诗和远方赞
颂汗水的晶莹。

任雯雯正忙着采摘番茄

任雯雯在打包发货

本报讯（记者 李蕊）5月12日，
市城建幼儿园举办“幼子情 爱无限”

“六一”专场幼儿闲置物品展销义卖
大型公益活动，并将义卖所得的钱
全部捐给市福利院。

当日上午8时许，在位于体育中
心内场的活动现场，孩子们在家长
的带领下，按照老师们的安排来到
指定位置，有序地将物品摆在“小摊
儿”上。孩子们坐在各自的摊位前，
立刻变身为一个个小老板，热情地
向来往的小顾客推销自己的商品，
耐心为小顾客服务。为了吸引眼
球，小老板们用尽浑身解数，他们时
而耐心讲解，时而动手演示，有时还
伴随着声声吆喝。“这个奥特曼多少
钱？”“4块钱。”“可以便宜点儿吗？”

“那就便宜1块钱，3块吧。”两名孩子
就一个奥特曼玩具开始了交易。一
旁的家长看着两个孩子认真的模样
忍俊不住，不时地还在一边指导着
自己的孩子如何做买卖。

一个多小时后，来自大三班的
崔宸恺收入了 10 元钱，同时他也购
买了两本书。面对自己的收入，他
来到设置在场地边缘的募捐箱前，
将 10 元钱投进了募捐箱。“我要把
我赚的钱都捐给福利院的小朋友
们，让他们可以买好吃的东西。”崔
宸恺对爸爸说。李宜择小朋友此次
收入了 5 元，他也全部捐到了募捐
箱里。随后，幼儿园的全体老师也
进行了捐款。当日下午，该园师生
代表将捐到的 10395 元钱悉数送到

市福利院。
“这次我们以一种特殊的方式

来庆祝孩子们的节日，旨在培养孩
子积小善成大爱的意识，让孩子充
分体验和感受市场经济氛围的同时
养成乐于助人、奉献爱心的良好品
质。”该园党支部书记孙淑娟说，不
一样的体验，不一样的收获。在此
次活动中，孩子们真实体验了买卖
关系，让孩子们对交易有了浅显的
认识。在交易中锻炼了语言表达能
力、人际交往能力、组织应变能力，
同时也让孩子们有了初步的理财意
识及人民币换算能力。更让他们体
验了公平买卖及劳动的快乐，这次
活动，孩子们卖出的是商品，收获的
却是成长。

幼子情 爱无限

小朋友将自己的收入所得投进捐款箱

冷库助农抢占“鲜”机 增收致富齐头并进


